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Baufinanzierung + Service = 
Creditweb

Mein Tipp Sieger 2009: Creditweb

Creditweb, Deutschlands 
größter unabhängiger Bau-
f inanzierungsspezial ist , 

reagiert durch massiven Ausbau 
der Bankkontakte auf die Krise und 
setzt auf persönliche Beratung und 
Service

Geschäftsmodell
Die Creditweb Deutschland GmbH 
ist seit über 10 Jahren auf Baufinan-
zierung spezialisiert. Kernkompetenz 
von Creditweb ist es, für die unter-
schiedlichsten Kundenbedürfnisse die 
optimale Immobilienfinanzierung zu 
finden. Auch Kunden, deren Vermö-
gensverhältnisse nicht den Wunsch-
kriterien der großen Standardanbieter 
entsprechen, können über die guten 
Kontakte zu über 100 Finanzierungs-

partnern die passende Finanzierung 
finden.

Herausforderung 2009
2009 war, wie für die gesamte Finanz-
branche, auch für Creditweb eine Her-
ausforderung. Selbst wenn es durch 
lange Zinsbindungen in Deutschland 
keine Immobilienblase wie in den 
USA, Spanien oder Großbritanni-
en gab, hat die Krise doch auf dem 
Hypothekenmarkt begonnen und den 
gesamten Markt verändert. Vor der 
Krise haben große Vermittler von 
Immobiliendarlehen, wie Creditweb, 
die Angebote von maximal 20 überre-
gionalen Banken verglichen. Um die 
beste Baufinanzierung für Ihre Kun-
den zu ermitteln, müssen erfolgreiche 
Vermittler jetzt auf ein wesentlich grö-

ßeres Bankenportfolio setzen.

Die Bankenlandschaft hat sich mit 
der Krise verändert
Die großen Standardanbieter refi-
nanzieren sich traditionell über inter-
nationale Märkte. Mit dem Einbruch 
der Märkte haben viele überregionale 
Anbieter ihre Preisvorteile über die 
Refinanzierung verloren. Die Folge 
sind drastisch verschärfte Kriterien 
und erhöhte Konditionen. Viele Pro-
dukte sind vom Markt verschwun-
den. Die noch vor zwei Jahren übliche 
130-Prozent-Finanzierung beispiels-
weise wird gar nicht mehr angeboten, 
Finanzierungen ohne Eigenkapital 
sind schwierig und teurer als vor der 
Krise. Auch Kapitalanleger müssen 
aktuell mehr für ihr Immobiliendarle-
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Kontakt:

0800 / 222 05 50 (kostenfrei, 
Mo - Fr 8.00 - 18.00 Uhr)
info@creditweb.de
www.creditweb.de

Für Vertriebspartner:
0800 / 27 27 772 (kostenfrei, 
Mo – Fr 9:00 – 18:00)
b2b-support@creditweb.de
www.creditweb-professional.de

Gegründet:
Haupsitz: Wiesbaden
14 Niederlassungen
Geschäftsführer: Robert 
Bauer, Christine Loucka, 
Alexander Christ, Franz 
Schmidpeter (CEO)

hen bezahlen als vor 2007. Der primäre 
Unterschied zum Baufinanzierungs-
markt vor der Krise ist allerdings die 
durch die Refinanzierungsschwierig-
keiten veränderte Bankenlandschaft. 
Die großen Standardanbieter haben 
nur noch selten wesentlich günstigere 
Konditionen als die regionalen Ban-
ken, die sich im Wesentlichen über 
die Spareinlagen ihrer Kunden refi-
nanzieren können. Außerdem kann 
ein regionaler Anbieter flexibler rea-
gieren und auch Kunden, deren Maß-
gaben nicht in die Matrix der Großen 
passen würden, finden hier oft eine 
passende Finanzierung.

100 Banken sind gerade jetzt besser 
als 20
Creditweb hat die Zeichen der Zeit 
frühzeitig erkannt und schnell auf 
die veränderte Lage am Baufinan-
zierungsmarkt reagiert. „Wir haben 
unsere Kontakte zu den regionalen 
Banken massiv ausgebaut und kön-
nen damit über unsere bundesweiten 
Niederlassungen sehr flexibel auf die 
unterschiedlichen Kundenwünsche 
eingehen“, kommentiert Robert Bau-
er, Geschäftsführer der Creditweb 
Deutschland GmbH. „Durch unsere 
hervorragenden Kontakte zu den ein-
zelnen Bankhäusern verhelfen wir 
vielen Kunden zur passenden Finan-
zierung der eigenen vier Wände“, so 
Bauer weiter.

Günstige Konditionen und Service
Neben dem Ausbau der Partnerban-
ken und der damit verbundenen Preis-
führerschaft setzt Creditweb auf kom-
petente, unabhängige Beratung und 
Service am Kunden. Das wurde auch 
2009 wieder ausgezeichnet. So ist Cre-
ditweb der einzige Baufinanzierungs-
anbieter dessen Beratungsqualität im 
Direktvertrieb vom TÜV Süd zertifi-
ziert wurde. Aber auch die Zeitschrift 

€uro hat Creditweb in seinem Test 
„Beste Bank“ zum besten Baufinanzie-
rungsanbieter gekürt und bei Finanz-
test war Creditweb als einziger über-
regionaler Anbieter mit weniger als 30 
Niederlassungen in allen Modellfällen 
unter den Top 5. 

Ausblick auf 2010
„Wir werden weiterhin am Puls der 
Zeit bleiben, unser Bankenmanage-
ment pflegen und bei Bedarf weiter 
ausbauen, um nah am Kunden zu sein. 
Darüber hinaus haben wir unser Pro-
duktportfolio erweitert. Momentan 
wird immer weniger gebaut. Dafür 
wechseln Bestandsimmobilien häufi-
ger den Eigentümer. Um diesem Trend 
Rechnung zu tragen, bieten wir ver-
mehrt interessante Spezialdarlehen für 
Modernisierungen an“, erklärt Bauer. 
Aber auch Ratenkredite für Anschaf-
fungen rund um die eigene Immobilie, 
die nicht über ein Hypothekendarlehen 
finanziert werden können, sind mitt-
lerweile fester Bestandteil des Ange-
bots von Creditweb. Bauer erwartet für 
2010 eine Konsolidierung des Marktes. 

„Auch in der Bankenlandschaft wer-
den wir noch Veränderungen erleben“. 
Allerdings werden sich, nach Bauers 
Meinung, die Refinanzierungsengpäs-

se der Banken durch eine verbesserte 
Lage an den Märkten erholen können. 
Die Immobilie wird auch 2010 als 
Sachwert hoch im Kurs stehen. Für die 
Finanzierung sind Interessenten gut 
beraten, sich an einen kompetenten 
Vermittler zu wenden, der über gute 
Bankkontakte und hohe Kompetenz 
verfügt: Wie die Creditweb Deutsch-
land GmbH.


